
 

 

 

TELEMARKET INVENTE « LE PANIER ECONOMIQUE » : 

LE PREMIER OUTIL POUR GAGNER EN POUVOIR D’ACHAT 

 

Outil révolutionnaire de comparaison, pour choisir entre les marques 

nationales, les marques de distributeurs et le hard discount. 

 

Après avoir simplifié le quotidien des consommateurs, Telemarket.fr, premier 

supermarché en ligne, permet d’accéder aux meilleurs prix et à une vie moins chère. 

Lors du passage en caisse, le site offre la possibilité de réaliser des économies en 

proposant à la place de certains articles une liste de produits de qualité équivalente... 

mais moins chers… Des produits de consommation courante, issus de marques de 

distributeurs ou de hard discount, sont proposés pour apporter des solutions 

alternatives à prix réduits. Cette fonctionnalité révolutionnaire, rendue possible grâce 

aux nouvelles technologies et à Internet, confère de fait à Telemarket.fr une valeur 

ajoutée exclusive et très attractive. Ce nouvel outil signé Telemarket.fr baptisé « Le 

panier économique » témoigne une fois de plus d’une forte volonté de mettre en 

avant l’intérêt de faire ses courses sur Internet pour gagner en pouvoir d’achat. 

Chez Telemarket.fr, au-delà d’un système de commande qui ne requiert que 

quelques minutes, le passage en caisse donne une nouvelle occasion de gagner de 

l’argent. En effet, les consommateurs se voient désormais offrir des conseils avisés, 

très utiles pour réduire le montant de leurs achats sans renoncer à aucun produit : 

c’est le panier économique Telemarket.fr. Son principe est très simple : il consiste, 

pour certaines références commandées, à proposer un ou plusieurs articles 

équivalents à des prix inférieurs. Le consommateur n’a plus qu’à cocher la sélection 

de son choix.  

Voici quelques exemples de propositions :  

- Remplacer un paquet de riz de marque nationale à 1,72 ! par une marque 

distributeur à 1,12 ! ou par un produit hard discount à 0,89 !. 

- Changer un bidon de 3 litres de lessive de marque à 8,19 ! contre un produit 

équivalent à 4,15 !.  

- Choisir une bouteille d’huile d’olive à 6,65 ! à la place d’un produit de marque à 

8,49 !. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

Fidèle à sa philosophie basée sur le respect et la satisfaction de tous les 

consommateurs, Telemarket.fr confirme son rôle de pionnier sur le marché de l’e-

commerce. Offrant à ses clients les fruits d’une politique tant éprouvée qu’innovante, 

Telemarket.fr dévoile un nouvel atout décisif dans le recrutement de nouveaux 

consommateurs préoccupés par leur pouvoir d’achat. Parallèlement, le panier 

économique Telemarket.fr contribue également à révéler les nouvelles valeurs 

ajoutées de la vente en ligne.  

 

 

À propos de Telemarket.fr : 

Telemarket.fr vous livre du lundi au vendredi de 7 h à 22 h et le samedi de 8 h à 20 h. 

Vous pouvez passer vos commandes sur www.telemarket.fr 24 heures sur 24. 

Livraison gratuite pour toute commande supérieure à 180 ! (hors services +). 

 

 

Pour en savoir plus : 

www.telemarket.fr 

 

 

Relations Médias 

FHCOM 

42, rue des Jeûneurs - 75002 Paris 

Tél. : 01 55 34 24 24 / Fax : 01 55 34 24 25 

agence@fhcom.net / www.frederic-henry.com 


